Talleres
de industria

La plataforma para n la arquitectur




Talleres de industria para empresas

ESCLA
SERT

Presentacion

¢Qué son los Talleres de Industria
y como pueden beneficiar tuempresa?

Los Talleres de Industria son sesiones presenciales de tres
horas que ofrecen una plataforma Unica para las empresas.

Con una combinacién de presentaciones e interacciones
directas, estos talleres facilitan la conexion entre las
empresas y los arquitectos en practica y ofrecen:

« Mejorade lacomunicaciény visibilidad de las empresas
seleccionadas.

« Reconocimiento de laempresa como referente docente
en el posgrado de la Escuela Sert del COAC.

« Innovacién en contenido por el intercambio de opiniones,
mensajes y soluciones.

« Acceso a una media de 35 arquitectos sénior
especialistas por sesion.

« Participacion de directores académicos y docentes,
lideres en la tematica.

« Establecimiento de laempresa como asesora de
confianza en nuevos proyectos.

« Optimizacién de recursos con obtencién de datos,
reuniones y prescripcién de soluciones.
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Formato triple

Mesaredondade 1h

Las empresas pueden comunicar a los arquitectos
participantes cudles son sus soluciones, explicando casos
reales, y qué ganan los profesinales que trabajen ellas en sus
proyectos. Es un formato pensado para empresas referentes,
seleccionadas por la direccién académica de la Escola Sert
del COAC.

Reuniones de 2h en grupo

Los asistantes al Taller de industria se reparten en tres
grupos, y en cada uno de ellos una empresa departe con
elalumnado durante 40 minutos. Surgen observaciones,
propuestas, todo un_intercambio de conocimiento.

Prescripcion de 30 minutos

Son reuniones personalizadas para concretar acuerdos,
colaboraciones o proyectos. Con un clima de proximidad y
empatia con los arquitectos, las empresas pueden recibir
sugerencias de alta calidad en un entorno de confianza.

Alfinalizar el Taller de industria, se ofrece un catering para
acabar de crear conexiones que perduren.
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LAS EMPRESAS QUE YA HAN PARTICIPADO
EN LOS TALLERES DE INDUSTRIA

ERCO

Alberto Castillo Ventura Santiago De La Fuente
Administrador de ApliCAD Distribuidor Helty para Catalunya

Javier Berenguer
Responsable del departamento David Rubio
de prescripcion de Centroalum Director comercial de Ibertrac

José Manuel Sarto José Lépez Amigd
Responsable comercial Jefe de ventas érea
en Catalunya de Erco 2 Noreste de Otis

Hemos recogido las experiencias y testimonios de algunas de las
empresas que ya han participado en los Talleres de industria durante el
curso 2023-2024, conectados con los diversos Posgrados que imparte

la Escola Sert del COAC.
Andrea Tasetti

Nathan Ballesta Garcia-Vaquero
Director comercial de Helty

Director comercial de Rehatec Esto es lo que nos han explicado :




ApliCAD

Sobre laempresa

ApliCAD es desarrollador registrado de Autodesk desde su
creacion en 1997. Desde entonces ha desarrollado diferentes
soluciones gréficas para los sectores GIS, AEC, asi como
soluciones a medida de las necesidades de cada cliente.
Actualmente tiene soluciones y presencia en aquellos
clientes que demandan soluciones para implantar la
metodologia BIM.

Alberto Castillo, maximo responsable de ApliCAD, particip6
en el Taller de industria impartido en el Posgrado sobre

BIM Management de la Escola Sert. Este posgrado tiene

el objetivo de entender y dominar esta metodologia, a
través de la herramienta Autodesk Revit y otros softwares
varios, pasando por las hojas de célculo, programas de
renderizacién, programacion visual, visores de modelos,
aplicaciones para coordinarse entre los diferentes
colaboradores, hasta las mediciones y el presupuesto.

El dominio de esta metodologia de trabajo requiere del uso
de diferentes softwares y de la mentalidad del aprendizaje
continuado, donde la colaboracién entre todos los agentes
pasa a ser mas necesaria que nunca para el correcto
desarrollo de los proyectos.

Alberto Castillo tuvo la oportunidad de exponer a los
estudiantes del posgrado la importancia de los estdndares y

presenté la biblioteca UpdateBIM, interfaz desde la cual se
accede en catédlogos publicos, donde el fabricante obtiene las
estadisticas de quienes se ha descargado los productos y el
arquitecto mejora sus herramientas para gestionar y analizar
el proyecto.

Talleres de industria para empresas

¢Qué considera que ha aportado a ApliCAD su participacién
enlos Talleres de industria de la Escola Sert del COAC?

Nos ha permitido dar a conocer nuestra empresay tecnologia
para facilitar la adopcién entre los usuarios de Autodesk Revit
de la metodologia BIM.

¢Qué es lo que mas valora del Taller de industria?
La mesa redonda con preguntasy respuestas personalizadas
para un grupo reducido.

¢Qué sinergias adicionales podria laempresa ApliCAD crear
conlaEscolaSert?

La Escola Sert podria disponer de licencia de publicacién

de objetos BIM de libre disposicién para los alumnos de

los diferentes masters que se impartan, de forma que se
acostumbren al uso de herramientas de estandarizacion de la
informacién BIM.

¢{Qué estrategia despliega laempresaen el sector de la
arquitecturay construccion?

ApliCAD asiste a las empresas del sector de la construccién
en laimplementacion efectiva de la metodologia BIM.

Para las empresas que fabrican productos para la industria
de la construccién, ApliCAD ofrece una solucién innovadora
que permite a los fabricantes publicar sus productos en
internet, accesibles para cualquier usuario de Autodesk Revit
a nivel mundial.

Esta herramienta mejora la percepcién de sus productos
entre profesionales, como arquitectos e ingenieros, y facilita

la prescripcién hacia los promotores.

NUESTROS
TESTIMONIOS
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Alberto Castillo Ventura
Administrador

zwcad.aplicad.com
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http://bim.aplicad.com
https://zwcad.aplicad.com

En el caso de empresas constructoras, despachos de
arquitectura, ingenierias y otras organizaciones del sector,
UpdateBIM optimiza significativamente los tiempos de
busqueda de elementos necesarios para el proyecto

y asegura el uso de las versiones mas recientes de las
familias en Revit. Ademas, mejora la comunicacion entre
los miembros del equipo, tanto internos como externos,
facilitando la colaboracion efectiva con terceros.

¢Cuales son las lineas mas destacadas de su plan
estratégico?

Promover el uso de la version gratuita de UpdateBIM entre
usuarios de Revit a nivel mundial, posicionandola como una
herramienta de gran valor para ellos.

Paralelamente, es fundamental buscar empresas que,
mediante la opcidn de pago, ofrezcan sus productos a los
usuarios. De este modo, lograremos que los decisores en la
generacién del modelo y, en consecuencia, en la ejecucién del
proyecto, utilicen los productos disponibles en la plataforma
UpdateBIM.

Buscamos difundir nuestra empresay tecnologia, facilitando
su adopcidn entre los usuarios de Autodesk Revit. Nos
enfocamos en destacar los beneficios y funcionalidades

de nuestras soluciones, demostrando cémo optimizan los

procesos de disefio y construccién.

Através de estrategias de marketing, formacién y soporte
técnico, buscamos posicionarnos como lideres en el sector,

ofreciendo herramientas innovadoras que mejoren la

eficiencia y productividad de los profesionales en la industria
de la construccion.

La empresa ApliCAD
participé en el Taller
de industria dentro
del Posgrado de BIM
Management de la
Escola Sert.

Su méximo responsable,
Alberto Castillo, tuvo la
oportunidad de presentar
sus soluciones de
software y de intercambiar
impresiones e ideas de

los arquitectos sénior
participantes.
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Centroalum

Sobre laempresa

Centroalum es una empresa lider en la industria del aluminio,
dedicada alainnovaciony calidad en productos y servicios.
Con enfoque en la sostenibilidad, apuesta por el desarrollo
de tecnologias avanzadas en los procesos de fabricaciony
ofrece soluciones personalizadas para diversos segmentos
de la construccion.

Albert Busquets (CEO de la empresa) y Gloria Segarrés
(responsable de desarrollo de negocio), han participado en
tres Tallereres de industria de la Escola Sert:

« enelTaller de industria impartido en el Posgrado de BIM
Management de la Escola Sert, pusieron el foco en las
ventajas de su producto en el sector de las carpinterias y
explicaron cdmo ven la metodologia BIMy como se esta
iniciando su implementacién en la empresa.

« enelTaller de industria que se imparti6 dentro del
Posgrado de Arquitectura sostenible explicaron
su sistema REFINE, haciendo hincapié en como la
industrializacién de la ventana de aluminio con PVC y el
uso de un elevado porcentaje de materiales reciclados

son grandes aliados de la sostenibilidad en los proyectos.

« también hablaron de REFINE en el Taller de industria que
se impartié dentro del Posgrado de Rehabilitacion de

edificios: fachadas y cubiertas.

Talleres de industria para empresas

Qué considera que ha aportado a ApliCAD su participacion
enlos Talleres de industria de la Escola Sert del COAC?

La posibilidad de escuchar las demandas de varios
arquitectos (con diferentes perfiles) al mismo tiempo. Se
genera un debate muy interesante.

Del triple formato del Taller, ; qué considera mas innovador?
Las mesas de debate y la diversidad de perfiles

¢Qué sinergias adicionales podrialaempresa Centroalum
crear con la Escola Sert?

Charlas en las sedes de las empresas. Seria una oportunidad
Unica para que los arquitectos pudieran ver el producto
(showroom)y, si es posible, conocer como se realizan los
ensayos que luego serviran para certificar las obras.

¢{Qué estrategia despliega laempresaen el sector de la
arquitecturay construccion?

Nuestro compromiso se basa en satisfacer las peticiones
de los arquitectos y brindar un acompafamiento continuo
en la obra. Nos aseguramos de garantizar la calidad en cada
etapa del proceso, desde la fabricacién hasta la instalacion,
trabajando mano a mano con los profesionales para ofrecer
soluciones de aluminio que cumplan con los més altos
estandaresy expectativas del proyecto.

¢{Qué estrategia despliega laempresaen el sector de la
arquitecturay construccion?

Para afrontar los retos 2024-2025, Centroalum se centraen
el mercado de rehabilitacion, crucial tras los incrementos en
el coste energético de las familias.
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Javier Berenguer
Responsable dep. prescripcion
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Nuestro enfoque parte del eje de la sostenibilidad,
cumpliendo con los estdndares EcoVadis Gold. En
Centroalum desarrollamos soluciones de aluminio que
mejoran la eficiencia energética y reducen el impacto
ambiental, proporcionando a los hogares y edificios

renovados un ahorro significativo en energia y una menor
huella ecolégica.

Desde laempresa ponemos el foco en las personas, desde

la concepcion del producto hasta la instalacién, primando la
formacion del equipo para ofrecer la mejor experiencia a cada
unade las partes.

Ejemplos de sus soluciones

Durante su participacién en los Talleres de industria, los
representantes de Centroalum pudieron compartir ejemplos
de proyectos elaborados con sus soluciones, como este
proyecto de la calle Provencga de Barcelona con su producto
IDA, realizado por Numa Studio (foto superior).

También otro proyecto de Michele Mantovani Studio,
realizado con el produto de Centroalum Evoque y HO70 c16
(fotos izquierda y centra).

Finalmente, otro ejemplo de sus soluciones es el producto
Decowall y el panel Ocultec, en un proyecto de Molalum (foto
derecha).

Albert Busquets (CEO

de Centroalum)y Gloria
Segarrés (responsable de
desarrollo de negocio), han
participado en dos Talleres
de industria, el del Posgrado
de BIM Managementy
también en el Taller de
inudstria del Posgrado de
Arquitectura Sostenible.
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Erco

Sobre laempresa

ERCO es una empresa lider mundial en iluminacién
arquitecténica que desarrolla, disefiay produce en Alemania
soluciones de iluminacién altamente precisas, eficientes

y sostenibles. Sus profesionales asesoran a arquitectos y
disenadores para hacer realidad sus proyectos en diversos
ambitos de aplicacién como Work, Culture, Community,
Public, Outdoor, Contemplation, Living, Shop y Hospitality.

Asesorany disefian proyectos de iluminacién, ademas de
suministrar soluciones de iluminacién, techos registrables y
soluciones de control integrado. A través de sus 11 oficinas
situadas en diferentes ciudades del mundo, pueden abordar
un proyecto de iluminacién en cualquier lugar del mundo.

Enric Martin, Director General de ERCO Espania, participd en

el Taller de industria del Posgrado de Project Management de
Escola Sert. Explicé a los participantes los aspectos a tener en
cuenta en la hora de diseiar una iluminacion interior adecuada,
eficiente y centrada en el ser humano, y laimportancia de
tener en cuenta la actividad que sera desarrollada en la hora de
elegir el tipo de iluminacién. José Manuel Sarto, el responsable
comercial en Catalunya, valora la experiencia.

¢{Qué considera que ha aportado a Erco su participacion en
los Talleres de industria de la Escola Sert del COAC?

Es enriquecedor conocer de primera mano como trabajan

los PM, cémo valoran y qué necesitan de una solucién de
iluminacién y de un techo registrable. Proporcionarles
conocimiento y herramientas para que el Project M&nager
pueda valorar el proyecto de iluminacién y pueda comparar la
calidad de la propuesta de iluminacion, su eficiencia, eficacia
y sumantenimiento a largo plazo.

Talleres de industria para empresas

Del triple formato del Taller, ; qué considerais mas innovador?
El espacio del workshop donde hay un intercambio muy
interactivo entre empresay alumnos.

¢Qué sinergias adicionales podria Erco crear con la Escola
Sert del COAC?

Podriamos proporcional una clase méas practica en nuestro
showroom, donde el alumno viera los efectos de luzy la
aplicacion préactica de las soluciones de iluminacion que
explicamos. Incluso se le podria proponer como una clase
extra después del taller.

También nos gustaria colaborar en la formacién continua
en el &mbito de la iluminacién de los arquitectos una vez ya
estan ejerciendo en activo como por ejemplo en formatos
como seminarios de reciclaje que les sumen puntos parala
vigencia del titulo.

¢{Qué estrategia despliega laempresaen el sector de la
arquitecturay construccion?

Abordamos el proyecto de iluminacién desde un enfoque
cualitativo y no cuantitativo. Esta propuesta significa aplicar
la gramatica de la luz en nuestros proyectos: iluminar las
superficies verticales y llevar la luz sélo donde se necesita.
De esta forma proporcionamos gran confort visual al usuario
y a su vez conseguimos los siguientes beneficios:

« Maseficiencia

e Menos puntos de luz instalados
* Menos consumo eléctrico

* Menos mantenimiento

NUESTROS
TESTIMONIOS
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José Manuel Sarto
Responsable comercial
en Catalunya

ERCO
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¢Cuales son las lineas mas destacadas de su propuesta?
Nuestro valor afiadido a cualquier proyecto es el bienestar
del usuario, la durabilidad, eficiencia y eficacia de la solucion,
ademas de que sea circular y sostenible. De ahi surge nuestra
linea estratégica:

« Sostenibilidad y eficiencia energética

 Soluciones de iluminacién eficaces para el ahorro
energético lux/Wy W/m2

« Luminotecnia precisa para incrementar la eficiencia
y garantizar el confort visual

« Luminarias disefiadas para una vida util de al menos
de 20 anos, reduciendo los costes de mantenimiento
posteriores

« Disponemos de la declaracién ambiental de todas
nuestras luminarias, (descargable en la propia web)

« Disefoy fabricacion alemana

« Confortvisual para el bienestar del usuario

« Enfoque cualitativo de los proyectos de iluminacion

« Integracion de Human Centric Lighting en nuestros
proyectos

Entre los grandes proyectos
que han contado con

las soluciones de Erco
destacan, por ejemplo,

el Teatre I'Artes3, al Prat
de Llobregat (sobre estas
lineas); la Biblioteca
Nacional de Argentina
(izquierda) o el aeropuerto
de Carrasco, en Uruguay
(imagen derecha).



Helty

Sobre laempresa

Helty es una empresa italiana innovadora especializada en
el desarrollo de soluciones inteligentes para la ventilacién
mecaénica individual y el confort interior que filtra el aire y
recupera el calor.

Diseflan y fabrican soluciones innovadoras de Ventilacién
Mecénica Individual (VMI) con filtracién de aire y
recuperacién de calor: una tecnologia indispensable en
edificios de alta eficiencia energética e interesante en el
campo de la rehabilitacién para prevenir enfermedades en los
edificios y salvaguardar el confort y la salud en las viviendas.

Santiago de la Fuente, representante de laempresa
Helty, participé en el Taller de industria del Posgrado

de Arquitectura saludable y biocontruccién. Ante

los participantes puso de manifiesto los problemas

de contaminacién que presenta el aire interior de las
edificacionesy presenté la linea de sistemas VMC HELTY
FLOW para la ventilacién mecénica descentralizada, que
destacan para ser discretos y quedar integrados en la
estancia, y por la sencillez de su instalacion.

¢Cual ha sido la mejor aportacion del Taller?
El formato de presentacién y la posibilidad de profundizar en

temas especificos con cada grupo de trabajo individual es
muy efectivo.

¢{Qué es lo mas valorado del perfil de los alumnos del Taller?
La sencillez y practicidad a la hora de abordar problemas
reales, buscando juntos soluciones innovadoras en el &mbito
de la calidad del aire interior.

Talleres de industria para empresas

Del triple formato del Taller, ; qué consideran mas innovador?
Todos son innovadores, pero la idea de poder sentarnos en la
misma mesa y abordar problemas y cuestiones especificas
en beneficio de todos es la solucién ganadora y eficaz.

¢Qué sinergias adicionales podria crear Helty con la Escola
Sertdel COAC?

Es fundamental continuar con la formacién y seguir las
reuniones de On To One para analizar proyectos concretos
y llevar las soluciones innovadoras de Helty a la realidad.

¢Qué estrategia despliega laempresaen el sector de la
arquitecturay construccion?

El objetivo de Helty es difundir la cultura de la salubridad en
las viviendas y mejorar la calidad de vida de quienes pasan
adiario la mayor parte del tiempo en espacios cerrados
como el hogar o la oficina.

En este contexto, Helty destaca por ofrecer lagama mas
amplia de sistemas puntuales de doble flujo para renovar
y purificar el aire: unidades de ventilacién compactas,
tecnolégicamente avanzadas y de rendimiento certificado
gue combinan altos niveles de calidad del aire y el maximo
ahorro energético.

La gama dispone tanto de modelos VMI de pared para
rehabilitaciones y reformas de viviendas ya existentes,
como soluciones ocultas empotradas en la pared ideales
para reestructuraciones o sistemas de renovacién del aire
descentralizados ideales para uso comunitario.
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Andrea Tasetti
Director comercial Helty

Santiago De La Fuente
Distribuidor Helty para Catalunya
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¢Qué tipo de acciones realiza la empresa para afrontar los
retos 2024-2025?

Formar e informar: estas son las palabras que guian nuestras
acciones como un mantra. Hay que incrementar la cultura

de la calidad del aire en mercados que, como Espafia, miran
con interés soluciones innovadoras y sostenibles que puedan
mejorar la salubridad en el hogar, combinando beneficios en
términos de ahorro energético.

Otro punto estratégico es el didlogo con los profesionales.
Estamos junto a quienes disefian, proponen e instalan
sistemas avanzados para llevar aire saludable y comodidad a
todos los ambitos de la vida y el trabajo.

Ofrecemos a los profesionales la mas amplia gama de
soluciones puntuales VMC de doble flujo y servicios
dedicados que incluyen consultoria cualificada, soporte
técnicoy formacion profesional.

¢Cual seria sus solucion mas destacadas?

La solucién mas interesante para obras nuevas o
renovaciones importantes es el VMC ocultable, con los
modelos Flow40 y Flow120. Sin canalizaciones aeraulicas
que disefar y ejecutar, sin salas técnicas ni falsos techos que
crear: con estos sistemas de ventilacién mecanica oculta

es posible lograr una perfecta integracion del sistema de
construccion: el sistema descentralizado VMC se integra en
la estratigrafia perimetral de la casa y se vuelve invisible.

La caja de preparacion, disefiada con gran atencién a las
prestaciones térmicas y acUsticas de la envolvente, permite
alojar un VMC puntual de doble flujo en cualquier punto de
un muro perimetral del edificio. Los valores afiadidos de

esta solucién son la flexibilidad y sencillez de instalacion, la
eficiencia energética con una recuperacién de calor de hasta

el 91%, la salubridad garantizada por certificaciones como

Biosafe y la alta capacidad de filtracion del aire, el confort
acustico garantizado por bajas valores de presién sonoray
buena reduccién del ruido de fachada.

¢Qué proyecto actual de Helty se podria destacar?

Los sistemas integrable de intercambio y filtracion de aire
Flow40, por ejemplo, se han adoptado para garantizar

la salubridad y la eficiencia energética en una lujosa

villa ecosostenible situada dentro del Real Club de Golf
de la Cerdanya, en Girona. La villa, un edificio de nueva
construccién con calificacion energética A+, tiene 220
metros cuadrados y destaca por su original arquitectura
y el uso generalizado de materiales naturales, como la
madera utilizada para suelos, revestimientos interiores
y marcos de ventanas y las piedras naturales para el
revestimiento exterior de todas las fachadas.

Durante la fase de disefio se prest6 gran atencion a los
aspectos de confort, bienestar y eficiencia energética. En
cuanto al sistema de ventilacion, tanto el constructor como
el disefiador optaron desde el principio por un sistema Helty

VMl descentralizado de calidad.

Esta eleccién tenia por objeto simplificar el proceso de
instalacion, evitando la necesidad de conductos de aire, una
cuestion critica para mantener la estética de los techos con
vigas de madera.

Otro aspecto clave era la posibilidad de disponer de una
gestién ala carta del intercambio y la purificacion del aire.
Este sistema podia adaptarse a cada habitacion en funcién
de las necesidades en tiempo real, garantizando un confort
personalizado para el cliente.

Helty ha participado en el Taller de industria del
Posgrado de Arquitectura saludable y bioconstruccién,
donde pudo compartir sus soluciones ante los
arquitectos participantes, con ejemplos como el de
estavillaen la Cerdanya.
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Ibertrac

Sobre laempresa

Ibertrac es una empresa de control de plagas con equipos de
trabajo que incluyen ingenieros técnicos, bidlogos y técnicos
en salud ambiental).

En madera, establecen un diagnéstico de su estado,
inspeccion cualitativa y cuantitativa. Tratan contra carcomas
y termitas mediante cebos. Preparan la madera, decapan
vigas mediante chorreado de arena fina y/o silicato de
aluminio.

También reconstruyen vigas de madera mediante resinas
o injertos de madera con madera y aplican tratamientos
especiales por anoxia de muebles.

También protegen edificios de palomas y otras aves, ademas
de controlar plagas urbanas como cucarachas, roedores,

hormigas, pulgas o chinches.

Victor Rubio, director técnico de Ibertrac, participd en el
Taller de industria del Posgrado de Rehabilitacién de edificios
delaEscola Sert. Durante el Taller, explicé a los asistentes

los métodos de diagnosis y las técnicas mas efectivas para
proteger un edificio contra las plagas de péjaros, asi como el
método de diagnosis y los tratamientos adecuados para la
adecuada rehabilitacion de las estructuras de madera.

El director comercial de Ibertrac, David Rubio, comparte
su experiencia con el Taller de industria que impartié su
empresa.

¢Cual es lamejor aportacion del Taller a Ibertarc?
Elintercambio de puntos de vista, entre los técnicosy la
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empresa. Nos ha ayudado a conocer las preocupaciones y
aclarar muchos falsos mitos que hay sobre nuestro trabajo.

¢Qué es lo mas valorado del perfil de los alumnos del Taller?
Hemos valorado muy positivamente, el conocimiento de las
dificultades que se encuentran los técnicos en sudiaadiay el
poder trasmitir que estamos a su disposicion.

Del triple formato del Taller, ; qué considera mas innovador?
Las conferencias de nuestros compaiieros de Taller, pero
sobretodo el téte-a-téte con los técnicos

¢Qué sinergias adicionales podria crear Ibertrac con la Escola
Sertdel COAC?

Se podria realizar una visita conjunta a un servicio para poder
hacer ver a los técnicos la diferencia en la calidad y/o las
prestaciones de las diversas ejecuciones.

¢Qué estrategia despliegalaempresaen el sector dela
arquitectura y construccion?

Ibertrac quiere ser Util a los técnicos del sector de la
arquitectura y construccién, adoptando soluciones
especificas.

Un afectacién de plagas no resuelta puede dejar en balde
todos los esfuerzos realizados (por ejemplo presencia de
termitas ocultas) o puede parar una obra (un problema de
plagas que comprometa la salud de los trabajadores).

También puede perjudicar los acabados (por ejemplo, la
presencia insistente de aves que estropeen fachadas y

elementos).
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David Rubio
Director comercial de lIbertrac
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¢Queé tipo de acciones realiza laempresa para afrontar los
retos 2024-2025?

Nuestro reto es concienciar y poner en préactica la
sostenibilidad en cuanto a las soluciones de las plagas,

reduciendo las aplicaciones biocidas a lo estrictamente
necesario e incrementando el conocimiento y la vigilancia.

De manera que podamos ayudar al sector de la construccién

a controlar las plagas forma medioambientalmente
respetuosa.

La empresa Ibertrac compartio
soluciones y experiencias con los
alumnos del Taller de Industria

del Posgrado de Rehabilitacién de
Edificios. Entre los casos de éxito,
compartieron la rehabilitacion del
edificio El Mallol en Sant Hipolit de
Voltega, con tratamiento de las vigas
de madera mediante curaciony
proteccion de xil6fagos.



Otis

Sobre laempresa

Otis es la empresa lider mundial en fabricacidn, instalacién

y mantenimiento de ascensores y escaleras mecanicas.
Mueve a 3.300 millones de personas al dia y mantiene mas de
2,3 millones de unidades, la mayor cartera del mundo. Estéan
presentes en muchos de los edificios mas emblematicos

del mundo, asi como en los centros de transporte y centros
comerciales mas concurridos.

José Lopez, jefe de ventas de Otis, explicé en el Taller de
industria del Posgrado deFacility Management: gestién
integral del edificio, cdmo gestionar la instalacion de
ascensores durante la construccién y mantenimiento de
los edificios, teniendo en cuenta como se ha reinventado el
disefo, la seguridad, el servicio y la experiencia de viaje.

¢Qué ha aportado el Taller de industria a Otis?

La oportunidad de poder conocer las inquietudes individuales
de los arquitectos y asi poder trasladar directamente las
soluciones a sus necesidades.

¢Qué es lo mas valorado del perfil de los alumnos del Taller?
Sus conocimientos en temas relativos a accesibilidad, el
desarrollo de nuevos proyectos y nuevas tendencias, gestién
de la rehabilitacion, ...

Del triple formato del Taller, ¢ qué consideran mas innovador?
Las reuniones grupales en las mesas de trabajo nos parecen
muy enriquecedoras y nos aporta feedback para futuras
colaboraciones.

Talleres de industria para empresas

¢Qué sinergias adicionales podria la empresa crear conla
Escola Sert del COAC?

Colaborar con la formacién de los futuros profesionales de

la arquitectura es una necesidad para la consecucién de
nuestros objetivos, por lo que seguiremos considerando este
tipo de acciones en el futuro.

¢Qué estrategia despliega Otis en el sector de la arquitectura
y construccion?

Ofrecemos escaleras mecdnicas y ascensores cada vez mas
eficientes, confortables y seguros. Para ello, la digitalizacion,
la eficiencia energética y la tecnologia méas avanzada son los
pilares del desarrollo de productos.

¢Queé tipo de acciones realiza la empresa para afrontar los
retos 2024-2025?

De cara a este ejercicio y al del afio que viene, Otis continuara
con su estrategia de digitalizacion, no solo en los equipos de
nueva instalacién, sino en los existentes, gracias a nuestro
sistema eView, que no solo es un sistema de comunicacion
bidireccional, sino que monitoriza permanentemente el
funcionamiento del ascensor. De esta manera creamos un
ecosistema digital con el que podemos adelantarnos a las
incidencias antes de que se produzcan e incrementar el
tiempo de disponibilidad de los equipos.

También la accesibilidad universal es un importante objetivo
para nosotros, por lo que la instalacién de ascensores en
edificios existentes que hoy carecen de él o la bajada a cota
cero en aquellos edificios que tienen barreras arquitecténicas

para poder llegar al embarque son actividades clave para Otis.
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Jefe de ventas area Noreste
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La participacion de Otis en
el Taller de industria dentro
del Posgrado en Facility
Management: gestion
integral del edificio, se
focalizd en casos de éxito
de instalacién de
ascensores en fincas donde
no existian previamente.

¢Queé solucion se destacado mas en el Taller?

Nuestra participacién en el taller se ha centradoen la
instalacién de ascensores en edificios donde anteriormente
no los habia. Consideramos que es la solucién que aporta un
mayor valor aiadido, sobre todo por la mejora sustancial para
la accesibilidad de las personas con movilidad reducida.

También se mostraron casos reales del antes y después de
la instalacion. Otros beneficios principales asociados a la
instalacion de ascensores donde no existen son:

« Lainstalacion de un ascensor agiliza el desplazamiento
dentro del edificio, lo que ahorra tiempo y esfuerzo a
los residentes y visitantes (con pesadas compras o
maletas, lo que se traduce en una mayor comodidad
y conveniencia en la vida diaria). Ademas se facilita la
movilidad de cargas pesadas (mudanzas...)

« Modernizaciény actualizacién del edificio. La instalacién
de un ascensor puede ser una oportunidad para
modernizar y actualizar el edificio en general. Esto
conlleva un incremento significativo del valor del edificio
en el mercado inmobiliario.

e Cumplimiento de normativas y regulaciones. En muchos
lugares, existen normativas y regulaciones que exigen la
instalacion de ascensores en edificios de cierta altura o
para ciertas funciones.

Hueco escalera Tipo Ancho total 2.420 mm.
Escaleras 800 mm. Cabina CW 650 mm.

Estado actual 2
tramos de 1.200 mm

Estado reformado Recortando escalera 2 tramos

de 800 mm. y 820 mm. ascensor/estructura




Rehatec

Sobre laempresa

Rehatec Obres i Restauracions es una empresa lider en el
sector de la construccidn, restauracion y rehabilitacion de
edificios, con personal en plantilla cualificado y con méas

de 20 afos de experiencia. Esta especializada en obras
tanto publicas como privadas, rehabilitacion con sistemas
constructivos modernos y restauracion del patrimonio
construido, brindando servicios de alta calidad y soluciones
innovadoras para preservar y mejorar el entorno urbano.

Nathan Ballesta, director comercial de Rehatec, explicé

en el Taller de industria del Posgrado de rehabilitacién de
edficios: fachadas y cubiertas, el funcionamiento y beneficios
del sistema SATE para la rehabilitaciéon de fachadas, y los
aspectos a tener en cuenta en la hora de rehabilitar una
cubierta, ademas de la importancia de contar con asesores
de confianza para elegir las soluciones adecuadas en cada
proyecto.

¢Cual es la mejor aportacion del Taller a Rehatec?

La capacidad de transferir conocimientos actualizados e
innovadores en el campo de la rehabilitacién y restauracion
de edificios. Los talleres ofrecen una visién fresca y nuevas
técnicas que podemos aplicar directamente a los proyectos y
obras, mejorando asi la eficiencia y la calidad de los mismos.
También hemos podido ver de primera mano las necesidades
de los arquitectos a la hora de plantear de manera préctica
dudas o mejoras en los sistemas constructivos.

¢Qué es lo mas valorado del perfil de los alumnos del Taller?
Su capacidad de adaptacidn, el conocimiento técnico
actualizado y su pasién por la innovacién en el sector de

la arquitecturay la construccién. Su formacion especifica
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en rehabilitacion y sostenibilidad los hace especialmente
valiosos para proyectos que requieren una atencién
especializada y una vision moderna.

Del triple formato del Taller, ; qué considerais mas innovador?
Lo mas innovador del triple formato del Taller es la
integracion de sesiones tedricas, practicas y digitales. Esta
combinacién permite a los alumnos adquirir conocimientos
solidos, aplicarlos en situaciones reales y utilizar las Ultimas
herramientas digitales para optimizar sus proyectos.

¢Qué sinergias adicionales podria laempresa crear conla
Escola Sert del COAC?

Ofrecer puestos de practicas a los estudiantes para que
puedan aplicar sus conocimientos en proyectos reales.
También colaborar en proyectos de investigaciony
desarrollo para explorar nuevas técnicas y materiales en
rehabilitacion y sostenibilidad. Finalmente, organizar charlas
y talleres conjuntamente para la formacién continua de los
profesionales del sector.

¢Qué estrategia despliegalaempresaen el sector dela
arquitectura y construccion?
Nuestra estrategia se basa en la combinacién de técnicas

tradicionales con las Ultimas innovaciones tecnoldgicas,
garantizando asi resultados duraderos y sostenibles.

Nos enfocamos en la calidad, la seguridad y la eficiencia

en todos nuestros proyectos, trabajando estrechamente
con cualquier integrante de la cadena de valor y con una

formacion continuada.
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Nathan Ballesta Garcia-Vaquero
Director comercial
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Ademas, seguimos las siguientes lineas maestras:

« Adopcion de nuevas tecnologias: incorporacion de
herramientas digitales avanzadas para mejorar la gestién
de proyectos y lacomunicacién con nuestros clientes.

« Formacioén continua: programas de capacitacion para
nuestro personal en las Ultimas técnicas y normativas de
construccion y rehabilitacion.

» Sostenibilidad: aumento de nuestra inversion en
practicas y materiales sostenibles para reducir nuestro
impacto ambiental.

« Expansion de servicios: ampliacion de nuestro portafolio
para incluir soluciones integrales de eficiencia energética
y rehabilitacién sostenible.

El poder ver muestras fisicas permite hacerse unaidea real
de los diferentes sistemas constructivos y tener delante una

empresa aplicadora homologada como Rehatec permite
saber de las multiples casuisticas que pueden influiren la
definicién de un proyecto.

Rehatec tuvo la oportunidad de compartir con los
alumnos del Posgrado en Rehabilitacion de edificios:
fachadasy cubiertas, gracias al Taller de industrai de
la Escola Sert, su solucién SATE para la rehabilitacion
de fachadas.
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PROXIMOS TALLERES
DE INDUSTRIA

BIM Management Project Management Arquitectura saludable y bioconstruccion
Préxima fecha: 19.05.2025 Préxima fecha: 22.05.2025 Préxima fecha: 29.04.2025
Rehabilitacion de envolvente Rehabilitacién estructural Arquitectura sostenible

Préxima fecha: 28.03.2025 Préxima fecha: 11.04.2025 Préxima fecha: 28.11.2024
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PROXIMOS TALLERES
DE INDUSTRIA

Facility Management: gestién integral del edificio Disefo de hoteles
Proxima fecha: 13.05.2025 Proxima fecha: 27.11.2025
Nuevos sistemas constructivos Gestion inmobiliaria

Préxima fecha: pendiente confirmacion Préxima fecha: pendiente confirmacion
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Contacto:

Victoria Tous
Coordinadora de los
Talleres de Industria

taller.industria@escola.sert
TIf. 933 067 844
WhatsApp: 668 996 919
www.escolasert.com

Escola Sert
Carrer dels Arcs, 1, 52 PLANTA,
08002 Barcelona

© Publicacion exclusiva

de la Escola Sert y del COAC

Este contenido esté protegido por derechos
de propiedad intelectual propiedad del
COAC o de terceros que han autorizado
debidamente el uso y

que figuran como autores o titulares

de los derechos.

En ningln caso se entendera que se conceda
licencia alguna o se efectlia renuncia,
transmisién, cesién total o parcial de estos
derechos, ni se confiera ningtn derecho, y
especialmente, de explotacion, reproduccion,
distribucién, transformacién o comunicacion
publica sobre estos contenidos sin la previa
autorizacion expresa y por escrito del COAC
o de los terceros correspondientes.



https://www.escolasert.com/es/talleres-industria-empresas/quiero-proponer-taller
mailto:taller.industria%40escola.sert?subject=
http://www.escolasert.com
https://www.escolasert.com/es/talleres-industria-empresas/quiero-proponer-taller

